证券代码：300132                                   证券简称：青松股份
福建青松股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                         编号：2018-003
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          ■路演活动
□现场参观
□
一对一沟通
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	杭州中大君悦投资有限公司 张晓晓
上海丹羿投资管理合伙企业 张昭丞

北京市星石投资管理有限公司 蒋京杰
国联安基金管理有限公司 王剑

上海山楂树甄琢资产管理中心（有限合伙） 岳路路
浦银安盛基金管理有限公司 华冉晨

泰信基金管理有限公司 徐安悦
上海羽时代资产管理有限公司 符理璞

	时   间
	2018年12月06日上午

	地   点
	上海

	上市公司接待人员
	青松股份董事会秘书骆棋辉、副总经理吴德斌
诺斯贝尔化妆品股份有限公司财务总监兼董事会秘书欧阳汝正

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、诺斯贝尔介绍

第一家拥有GMP标准建设的工厂，人员超过5000人；日产面膜650万片，膏霜60万支，湿巾3000万片；化妆品ODM中国第一，全球第四，面膜产能全球第一。

2、化妆品行业的季节性
化妆品行业整体季节性不明显，但单个品类由于气候和消费习惯的影响，使用和销售存在淡旺季节的区分。对于膏霜类护肤产品，春夏季为销售淡季、秋冬季为销售旺季；对于防晒类产品，夏季为主要销售旺季，其他季节则销售情况一般；而对于面膜类产品，“双十一”“双十二”期间受互联网营销影响，为主要销售旺季。

3、诺斯贝尔的毛利率
诺斯贝尔是以化妆品ODM业务为主，ODM业务模式即指诺斯贝尔公司根据客户要求的品类、规格、功能和质量，设计产品配方和包装并进行生产，生产的产品贴上客户的品牌。ODM企业的毛利率要低于品牌经营厂商，一般在10%—30%之间，各企业因生产效率、工人熟练程度和原材料采购成本等不同而存在差异。
4、诺斯贝尔的经营模式有哪些特点
诺斯贝尔经营模式以ODM为主，合同或订单通过招投标、新品推荐、合作研发、交付研发、客户推荐等多种方式产生，诺斯贝尔获取订单的能力较强。诺斯贝尔主要客户稳定，未来业绩增长可预期，订单增长可持续性强。

5、化妆品企业中，品牌企业和ODM企业有什么不同
品牌企业的经营理念和ODM企业是两个模式，品牌企业毛利虽比较高，但需投入市场做广告，不断增加销售渠道，销售费用投入较高；而ODM企业不断致力于研发生产以及原材料的节约，降低公司成本；此外对平台管理人员和研发人员的需求也不同。

	附件清单
	无

	日    期
	2018年12月06日


