证券代码：300132                                   证券简称：青松股份
福建青松股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                         编号：2019-003
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□
一对一沟通
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	英大保险资产管理有限公司  陈慧姣

中意资产管理有限责任公司  翟琳琳、臧怡

建信基金 江映德、李梦媛、刘汉思

	时   间
	2019年06月20日

	地   点
	北京

	上市公司接待人员
	青松股份董事会秘书骆棋辉
青松股份副总经理吴德斌

诺斯贝尔董事会秘书欧阳汝正

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、并购重组方面

1、交易进程：2018年9月披露收购意向，2018年11月披露收购方案，2019年1月初报证监会，2019年2月底过会，2019年4月中旬拿到证监会批复，4月底完成资产交割，5月下旬完成新股发行及上市工作。
2、诺斯贝尔情况及交易方案：诺斯贝尔是全球第四大、本土最大的化妆品ODM公司。产品包括面膜、护肤品和湿巾，其中面膜营收占比60%-70%，面膜的产能和产量位居全球第一。本次重大资产重组收购诺斯贝尔90%股份，交易价格定为243,000万元。上市公司以发行股份的方式支付151,044万元，以现金方式支付91,956万元。业绩对赌期3年，诺斯贝尔已完成2018年对赌利润2亿元。

3、收购目的与未来转向：公司向化妆品行业转型主要是考虑到松节油深加工业务的市场空间较小，公司作为行业龙头，在合成樟脑市场份额占比已非常高，未来在合成樟脑市场的增长空间较小。相对于松节油深加工产业，化妆品行业的市场空间广阔，行业天花板较高，在未来仍有较大的增长空间，故而公司未来的战略布局主要在化妆品行业，资源向化妆品业务倾斜。
二、业务方面

1、化工和代工部分之间的协同性：化工行业和化妆品行业目前的业务协同性主要体现在客户资源的共享与协作。另外诺斯贝尔不排除根据上市公司化工业务产品特点，利用现有资源开发新的消费产品。

2、诺斯贝尔研发情况：公司拥有一支实力较强的研发团队，目前70%以上的业务都是ODM模式。

3、诺斯贝尔与客户形成稳定合作关系的原因：诺斯贝尔拥有稳定的产品供应能力，优质的产品质量，可为客户提供稳定的产品保障。

4、诺斯贝尔与大客户的关系：经过这几年的发展，诺斯贝尔对于大客户的依赖程度越来越低，但合作力度不断在加大；营收增长的同时，客户集中度在下降。

5、诺斯贝尔未来的关注点：公司专注于护肤品的研发与生产，但也不排除在合适的时机扩展其它化妆品品类。

6、松节油的产油季节性：每年7月至12月为松节油生产旺季，为保持公司在松节油淡季期公司产品的正常生产，公司在每年年末都会提前作规模采购，以保证公司在淡季的正常生产，因此，年末报表显示库存相对较大。

7、化工业务今年经营情况：经过这两年的产品涨价周期，产品及原材料的价格从去年年底最高位有所回落，目前公司毛利率保持稳定。2019年一季报净利润同比增长33%左右，我们会在7月15日前按交易所规定披露上半年的业绩预告。

	附件清单
	无

	日    期
	2019年6月20日
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